
 

 

 

 

 

 

 

 

■次の時代を観ているか！ 
 １００年に一度と言われる大不況の中、すべての企業が必死

の経営を続けています。数年後には、景気も回復するでしょう。

しかし、問題は『そのとき』起こるのです。はたして、かつてと

『同じような』時代が再びやってくるのでしょうか？  

 エネルギーや情報通信についての技術革新は急速に進ん

でいます。これによって自動車や工作機械などの工業製品は、

その機能を大きく変化させることでしょう。また住宅や工場、施

設などに必要とされる設備も変化するでしょう。 

 また内需拡大の動きの中、農業をはじめとする一次産業や、

観光などのサービス産業にも大きな変化が始まっています。

あわせて高齢化がさらに進展することを考えると、さまざまな

新しい需要が生まれることが予測されています。 

 景気が回復したときやってくるのは、このような一例を見ただ

けでもわかるように、新しい時代なのです。モノづくりがなくな

るわけではありません。しかし、つくっている『モノ』は変化せざ

るを得ないでしょう。小売業がなくなるわけではありません。し

かし、その業態は変化せざるを得ないでしょう。 

■どうすればビジネスチャンスを発見できるのか 
 ビジネスチャンスは、ひらめきや思いつきで発見されるので

はありません。実際に起こっているさまざまな小さな変化を観

察して大きな動きを読む、そこから起こるであろう変化を推測

し検証していく、といった論理的な作業が必要となります。 

 やさしい作業ではありません。しかし、企業が１０年、１５年と

事業を継続していくためには不可欠な作業なのです。 

 

■中小企業向きのワーク型セミナー 
 今回のセミナーは、このような作業に慣れていない中小企業

者向きに企画しました。たっぷりと時間をかけて、セミナーの

中で実際に自分の頭と手を動かし、自社のビジネスチャンスを

発見していくワーク型セミナーです。 

次の方にお薦めします。 

・ 意欲的な中小企業経営者や経営幹部 

・ 次世代を担う後継者や経営幹部候補 

 このセミナーでビジネスチャンスを発見し、新しい時代に大き

く飛躍するきっかけとしてください。 
 

 カリキュラム  

 

【講師】 （資）コンサルタンツ ノヴァーレ 代表   時山 正 氏 

 

回 日時 内容 

第１回 ６月 ３日（水） 
【テーマ】 オリエンテーション 

ビジネスチャンス発見の方法と、今後進めていく枠組みを説明します。 

第２回 ６月 ９日（火） 
【テーマ】 時代の動きを読む 

さまざまな変化を挙げ、そこから時代の大きな変化を読み取ります。 

第３回 ６月１７日（水） 
【テーマ】 ニーズ変化を読む 

時代の変化から生まれてくるニーズについての仮説をつくります。 

第４回 ６月２３日（火） 
【テーマ】 自社の分析 

自社の強みと弱みを振返り、ＳＷＯＴ分析表を作成します。 

個別指導 
６月３０日（火） 

７月 １日（水） 
希望者に対して一社１．５時間～２時間かけ、自社分析の検証をおこないます。（日時予約） 

第５回 ７月 ８日（水） 

【テーマ】 ビジネスチャンスを活かした事業展開事例 

【ゲスト講師】 クラブツーリズム株式会社 名古屋支店長 高野 知厚 氏 

不況といわれる旅行業界にあって、ニーズ変化に適応するため、まったく新しい考え方の商品

開発と販売方式を確立したお話しをお聞きします。 

第６回 ７月１４日（火） 
【テーマ】 ビジネスチャンスの発見（１） 

作成されたＳＷＯＴ分析表から戦略領域を見出し、ビジネスチャンス発見の方法を学びます。 

個別指導 
７月１５日（水） 

７月２１日（火） 
希望者に対して、戦略領域およびビジネスチャンスの検証をおこないます。（日時予約） 

第７回 ７月２２日（水） 
【テーマ】 ビジネスチャンスの発見（２） 

発見されたビジネスチャンスを検証する方法を学びます。 

第８回 ７月２８日（火） 
【テーマ】 事業展開への道筋 

ビジネスチャンスをどのように計画化し、実践していくかについて説明します。 

【時間】 １９：００～２１：３０ （個別指導は別途）    【お問い合わせ】 ０５８－３８２－７１０１ 



 

 

   

 

 

 

 

 

 

 

    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

◆会 場  各務原商工会議所 特別会議室  ◆申込方法   

◆受講料  ５，２５０円（消費税含）     下記申込書にご記入の上、各務原商工会議所 

                      「経営支援課」までＦＡＸでお申し込みください。 

◆定 員   ３０名（先着順）         ※受講料は開講日までにご納入ください 

－ － － － － － － － － － －き り と り － － － － － － － － － － － －  

 

 

 

事業所名  

資 本 金                    万円 

従 業 員           人 

所在地 
〒   － Ｔ Ｅ Ｌ  

Ｆ Ａ Ｘ  

業種・ 

取扱品目 
 

受講者 

フリガナ  年 齢     歳 性別  男 ・ 女 

氏  名  
所属・ 

役職名 
 

 

≪ 個別相談について ≫ 

項目にレを付けてください 

□ 受講してみたい   □ 経営革新塾に参加してから考える 

□ 関心がある     □ 現状としては考えていない 

 ※ご記入いただいた情報は、商工会議所からの各種連絡・情報提供のために利用することがあります。 

平成２１年  月   日 各務原商工会議所 経営支援課 行（ＦＡＸ：ＦＡＸ：ＦＡＸ：ＦＡＸ：０５８０５８０５８０５８－－－－３７１３７１３７１３７１－－－－０１０００１０００１０００１００） 

各務原商工会議所各務原商工会議所各務原商工会議所各務原商工会議所・・・・日本商工会議所日本商工会議所日本商工会議所日本商工会議所    

【【【【全全全全８８８８回回回回コースコースコースコース：：：：毎回毎回毎回毎回    午後午後午後午後７７７７時時時時～～～～９９９９時時時時３０３０３０３０分分分分】】】】    

        これがこれがこれがこれが経営革新経営革新経営革新経営革新のののの承認承認承認承認をををを得得得得たたたた経経経経    

    営者営者営者営者のののの実感実感実感実感ですですですです。。。。不景気不景気不景気不景気やマンネリやマンネリやマンネリやマンネリ感感感感をををを

打破打破打破打破しししし、、、、次次次次のののの１０１０１０１０年年年年をををを勝勝勝勝ちちちち残残残残るビジネスモるビジネスモるビジネスモるビジネスモ

デルをデルをデルをデルを一緒一緒一緒一緒にににに考考考考ええええ、、、、作作作作りりりり出出出出すのがこのすのがこのすのがこのすのがこの                

    『『『『経営革新塾経営革新塾経営革新塾経営革新塾』。』。』。』。事業改革事業改革事業改革事業改革のののの熱意熱意熱意熱意をををを    

            持持持持つつつつ経営者経営者経営者経営者をををを募集募集募集募集いたしますいたしますいたしますいたします。。。。    


